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『
新
世
紀
エ
ヴ
ァ
ン
ゲ
リ
オ
ン
～

未
来
へ
の
咆
哮
～
』や『
R
e：
ゼ
ロ

か
ら
始
め
る
異
世
界
生
活 

鬼
が
か

り
v
e
r
』な
ど
、お
客
様
ニ
ー
ズ
の

高
い
遊
技
機
を
増
台
す
る
際
、ど
の

よ
う
な
お
客
様
に
向
け
て
情
報
発

信
し
ま
す
か
？ 

「
S
T
継
続
率
約

81
％
×
大
当
り
出
玉
約
1
5
0
0

個
」な
ど
初
歩
的
な
機
種
特
性
を
打

ち
出
し
て
い
る
お
店
を
多
々
見
か
け

ま
す
が
、も
し
こ
の
よ
う
な
広
告
を

実
施
し
て
い
る
な
ら
要
注
意
で
す
。

完
全
に
間
違
っ
た
広
告
展
開
で
す
。

　

広
告
を
販
売
促
進
と
し
て
機
能

さ
せ
る
た
め
に
重
要
な
こ
と
は
、誰

に
伝
え
た
い
の
か
と
い
う
こ
と
で

す
。「
誰
」が
存
在
し
な
い
広
告
は
経

費
の
無
駄
で
あ
り
、制
作
す
る
必
要

は
あ
り
ま
せ
ん
。誰
に
伝
え
た
い
の

か
を
明
確
化
し
て
い
な
い
の
に
伝

わ
る
は
ず
が
な
い
か
ら
で
す
。そ
れ

を
大
前
提
に
話
を
進
め
ま
す
。

　

こ
こ
で
考
え
た
い
の
は
増
台
プ

ロ
モ
ー
シ
ョ
ン
の
タ
ー
ゲ
ッ
ト
顧
客

は
誰
に
設
定
す
れ
ば
良
い
の
か
と

い
う
こ
と
で
す
。多
く
の
お
店
が
、

増
台
し
よ
う
と
し
て
い
る
機
種
を

ま
だ
一
度
も
遊
技
し
て
い
な
い
お
客

様
に
向
け
て
情
報
発
信
し
て
い
ま

す
。だ
か
ら
広
告
の
内
容
が「
S
T

継
続
率
約
81
％
×
大
当
り
出
玉
約

1
5
0
0
個
」の
よ
う
に
な
る
の
で

す
。し
か
し
、ま
だ
一
度
も
遊
技
し

て
い
な
い
お
客
様
に
、お
店
の
想
い

は
伝
わ
る
の
で
し
ょ
う
か
？

　

視
点
を
変
え
て
み
ま
し
ょ
う
。

　
「
ポ
ケ
モ
ン
G
O
は
、1
月
11
日

6
時
か
ら
ト
レ
ー
ド（
交
換
）の
新

機
能
と
新
し
い
第
5
世
代
ポ
ケ
モ

ン
達
を
実
装
。特
定
の
ポ
ケ
モ
ン
を

ト
レ
ー
ド
す
る
と
、交
換
後
に
進
化

に
必
要
な
ア
メ
が
0
個
と
な
り
ま

し
た
。ア
メ
と
は
、ポ
ケ
モ
ン
の
進

化
と
強
化
に
必
要
な
も
の
で
す
。進

化
さ
せ
る
た
め
に
必
要
な
ア
メ
の

数
は
、通
常
決
ま
っ
て
い
ま
す
。2

進
化
す
る
ポ
ケ
モ
ン
で
は
、1
進
化

目
に
25
個
、2
進
化
目
に
1
0
0
個

の
ア
メ
が
必
要
で
す
。ア
メ
が
0
個

と
い
う
こ
と
は
進
化
さ
せ
や
す
く

ポ
ケ
モ
ン
G
O
が
さ
ら
に
面
白
く

な
っ
た
と
い
う
こ
と
で
す
！
」

　

あ
な
た
は
こ
の
説
明
に
興
味
を

持
ち
ま
し
た
か
？ 

過
去
1

 
1
 0 

0
万
人
も
国
内
利
用
ユ
ー
ザ
ー
が

い
た
ポ
ケ
モ
ン
G
O
で
す
。社
会
現

象
と
な
っ
た
タ
イ
ミ
ン
グ
で
ポ
ケ
モ

ン
G
O
の
ゲ
ー
ム
を
し
な
か
っ
た
方

は
、右
の
説
明
に
全
く
興
味
を
持

た
な
か
っ
た
は
ず
で
す
。ポ
ケ
モ
ン

G
O
の
販
促
施
策
を
見
る
と
、新
規

利
用
ユ
ー
ザ
ー
獲
得
を
狙
っ
た
も
の

と
い
う
よ
り
も
、ポ
ケ
モ
ン
G
O
を

現
在
利
用
し
て
い
る
方
を
対
象
に

新
た
な
施
策
を
打
ち
出
し
て
い
ま

す
。だ
か
ら
利
用
ユ
ー
ザ
ー
数
は
い

ま
だ
に
約
4
0
0
万
人
を
維
持
し

て
い
る
の
で
す
。

　

話
を
遊
技
機
の
増
台
に
戻
し
ま

す
。増
台
機
種
を
最
新
台
導
入
時

に
ご
遊
技
し
な
か
っ
た
お
客
様
は

そ
の
機
種
に
興
味
が
な
い
の
で
、増

台
プ
ロ
モ
ー
シ
ョ
ン
を
強
化
し
て
も

ご
遊
技
す
る
確
率
は
極
め
て
低
い

の
で
す
。で
す
か
ら
、一
度
も
ご
遊

技
し
た
こ
と
が

な
い
お
客
様
を

タ
ー
ゲ
ッ
ト
顧
客

に
設
定
す
る
の

で
は
な
く
、最
新

台
導
入
時
に
遊

技
し
た
経
験
の

あ
る
お
客
様
を

タ
ー
ゲ
ッ
ト
顧
客

増台プロモーションで新規顧客は獲得できない
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に
設
定
す
る
方
が
成
果
は
出
ま
す
。

　

で
は
、ど
の
よ
う
な
内
容
を
伝
え

れ
ば
良
い
の
か
。

　

例
え
ば
、最
新
台
導
入
時
に
大

き
な
勝
ち
体
験
を
得
ら
れ
ず
ご
遊

技
を
や
め
た
お
客
様
が
い
た
と
し

ま
す
。そ
の
場
合
、私
は
プ
レ
ミ
ア

ム
演
出
を
伝
え
ま
す
。な
ぜ
な
ら
、

試
し
に
遊
ん
だ
も
の
の
す
ぐ
に
離

反
し
た
お
客
様
は
、継
続
し
て
大
当

た
り
を
引
け
な
か
っ
た
こ
と
が
想

定
さ
れ
る
た
め
、プ
レ
ミ
ア
ム
演
出

を
ご
覧
に
な
っ
て
い
な
い
可
能
性
が

高
い
か
ら
で
す
。横
目
で
他
の
お
客

様
の
プ
レ
ミ
ア
ム
演
出
を
見
て
羨

ま
し
く
思
っ
て
い
た
気
持
ち
を
引

き
出
し
ま
す
。

　

あ
な
た
の
お
店
の
増
台
プ
ロ
モ
ー

シ
ョ
ン
は
誰
に
伝
え
ま
す
か
？


